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NOS OBJECTIFS

Résolaine Nouvelle-Aquitaine est un cluster d'entreprises porté par

Lainamac et la CCI Bayonne Pays Basque qui se donne pour objectifs

d'ouvrir des débouchés aux laines régionales, de fédérer les acteurs de

la filière laine, de les accompagner dans leur développement et

d’essaimer les modèles économiques en mettant en lumière les

territoires d’origine.

L’objectif du présent programme est d’accompagner les entreprises

régionales à utiliser la ressource en laine de Nouvelle-Aquitaine et ainsi

à sécuriser et fiabiliser un ou plusieurs approvisionnements en

reconstituant des partenariats locaux élevage/industrie.

Au travers de ce programme, ce sont aussi les éleveurs et leurs

groupements que Résolaine vise à accompagner et outiller pour

valoriser leurs laines.



NOTRE CIBLE

Pour cette édition 2025, notre cible concerne, en priorité, les entreprises

ou groupements d’entreprises qui fabriquent des produits patrimoniaux

emblématiques en Nouvelle-Aquitaine.

Vous êtes une cible prioritaire si :

• vous disposez d’une labellisation ou reconnaissance qui permet

d’attester du caractère traditionnel de votre savoir-faire (EPV, Ateliers

d’Art de France, Indication Géographique, etc.) ou êtes en cours de

demande ;

• vous avez pour ambition de relocaliser certains de vos

approvisionnements en laines en lien avec ces productions en

Nouvelle-Aquitaine ;

• l’approvisionnement concerné pourrait représenter une commande

annuelle d’au moins 1 tonne de laine lavée.
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NOTRE OFFRE 
> LE DIAGNOSTIC APPROVISIONNEMENT

Ce diagnostic, réalisé par un bureau d’étude, spécialisé dans la valorisation 

textile de la laine, permettra d’identifier les opportunités et les freins liés à 

l’introduction de laine locale dans votre production :

• historique de l’utilisation des laines locales dans votre entreprise ;

• composant(s) le(s) plus adapté(s) à un sourcing local et impact produit ; 

• pistes techniques : races, élevages et transformateurs ;

• opportunité prix ;

• narration autour du sourcing local.
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NOTRE OFFRE
> LA COLLECTE DE LAINE

L’achat et la collecte de laine nécessaires au prototypage seront 

organisés par Résolaine pour un volume de 500 kg de laine en suint 

maximum, selon le déroulé suivant :

• identification des éleveurs et/ou groupements et mise en place de la 

collecte selon cahier des charges en lien avec le diagnostic 

approvisionnement ;

• ou à défaut achat directement auprès d’un transformateur ayant les 

laines locales recherchées ;

• collecte et stockage en vue de la transformation.



NOTRE OFFRE
> LE PROTOTYPAGE

Le suivi du prototypage est assuré par Résolaine :

• coordination de la fabrication du ou des composants identifiés ;

• suivi de leur intégration dans le produit final avec l’entreprise ;

• partage d’expérience lors d’une réunion de restitution collective.
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NOTRE OFFRE 
> LA MONTEE EN COMPETENCE SUR LA LAINE

Afin d’assurer à l’entreprise une bonne maîtrise du programme et de ses 

futurs approvisionnements en laine, Résolaine propose une formation d’une 

journée sur la connaissance de la fibre. 

Les principaux sujets abordés seront :

• propriétés de la fibre et performances ;

• typologies des laines régionales et présentation d’échantillons ;

• focus sur l’amont de la filière (tri, collecte, lavage) ;

• exigences techniques et opportunités de transformation ;

• aspects marketing & pricing.
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Si le nouvel approvisionnement est validé par l’entreprise et qu’elle 

souhaite s’engager sur un achat d’au moins 1 tonne de laine 

transformée, sur une période de trois années, Résolaine s’engage à 

accompagner la structuration de la filière en facilitant la mise en place 

de :

• un contrat d’approvisionnement entre les différents partis 

concernés, pour garantir à l’entreprise l’accès à la matière première ;

• un cahier de charges de collecte de laine à destination des éleveurs 

et/ou coopératives concernés ; 

• un programme de formation pour les éleveurs et/ou coopératives 

concernés.

NOTRE OFFRE
> STRUCTURATION DE FILIERE



COMMUNICATION

Les outils de communication Résolaine permettront de mettre en lumière 

les prototypes et nouvelles filières, en accord avec les entreprises 

participantes et notamment en lien avec :

• les réseaux sociaux et newsletters de Résolaine, Lainamac et la CCI 

Bayonne Pays basque ;

• la plateforme lanatheque.fr, pour la promotion des nouvelles matières ;

• le site resolaine.fr, pour le témoignage de l’entreprise.



TARIFICATION

> Adhésion à Lainamac/Résolaine (75€ si CA<50 K€ ; 100€ si CA de 50 à 
100K€ ; 150€ si CA de 100K€ à 1M€ ; 300€ si CA de 1M à 3M€ ; 600€ si 
CA >3M€).

> formation obligatoire d’1 journée sur la connaissance de la laine (prise 
en charge par le fonds de formation de l’entreprise) ;

> frais de participation au programme :

• diagnostic : 350€ ;
• achat et collecte de laine : pris en charge par Résolaine (cf. slide 5) ;
• prototypage d’un ou plusieurs composants : 

o 50% d’un montant total plafonné à 7500 € TTC pour Résolaine
(soit une aide maximale de 3750€ TTC . Tout dépassement sera 
à la charge de l’entreprise) ;

o ou 100% en cas de demande d’exclusivité sur 
l’approvisionnement

• structuration de filière : tarification à venir à partir de 2026.



MODALITÉS DE CANDIDATURE

Toute candidature est à adresser à Sandie Guitart, s.guitart@lainamac.fr, 

avant le vendredi 21 mars 2025, en indiquant en titre de mail « AMI 

relocalisation 2025 ». Des visuels du ou des produits concernés sont 

souhaités. De plus, les candidats doivent remplir le formulaire de 

candidature en ligne suivant.

Les dossiers seront étudiés et priorisés en fonction de la cible et des 

objectifs du programme. La sélection des différents candidats sera 

annoncée vers le 28 mars 2025.

https://forms.gle/m9N7fn8v9nnAwwMU7


PLANNING PREVISIONNEL

• Mars : selection des candidats ;

• avril-juin : diagnostic approvisionnement et formation sur la 

connaissance de la laine ;

• juillet-septembre : collecte ou achat de la laine brute ou transformée ; 

• octobre-décembre : prototypage matière et/ou produit ;

• décembre : débriefe et communication sur les résultats.
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